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Men henvisning til haringsbrev fra Statens Vegvesen dateret 14. maj 2018, fremsendes hermed
BroBizz A/S’ kommentarer til "Forskrift til utstedervirksomhet i Norge”.

Jeg vil samtidig gerne takke for at BroBizz A/S fik muligheden for at kommentere pa udkast til
forskriften.

Vi har med stor interesse fulgt processen om bompengereformen i Norge de seneste ar, og de
malsaetninger der ligger til grund herfor. BroBizz A/S har vaeret igennem en tilsvarende proces
og udskilt fra operaterselskabet A/S Storebeelt, tilbage i 2013, dette var dog enklere da der kun
var ét operatgrselskab. BroBizz A/S opnédede i 2016 godkendelse som EETS udsteder.

Vi har besvaret henvendelsen pa dansk, hvilket vi haber er acceptabelt for Statens Vegvesen.
Skulle der imidlertid vaere et nske om at vi sender besvarelsen pa engelsk, vil vi hurtigt kunne
gore dette.

Kommentarer til forskrift om utstedervirksomhet i Norge

Indledningsvist vil jeg sige at det er et vaeldig flot og gennemarbejdet forslag der fremleegges,
som tager hgjde for de mange komplicerede aspekter for at kunne omstille fra den nuvaerende
organisering til at abne op for et kommercielt udstedermarked.

Vi ikke har fundet emner, hvor vi kan tillzegge synspunkter af grundlaeggende karakter.

Nedenfor har vi angivet 3 omrader, hvor vi har observeret forhold vi gerne vil fremleegge til Sta-
tens Vegvesens overvejelse i arbejdet med at faerdiggere den-endelige forskrift:

Udstedergodtgerelse §7:

Det fremgar i udkast til forskrift at udstedergodtgarelsen kan aendres med 3 maneders varsel,
det er en veeldig kort tidshorisont for udstederne, da en a@ndring kan have stor betydning for en
udsteders indtjening og dermed forretningsgrundlag. Derfor vil vi opfordre til at der overvejes en
leengere frist, minimum 6 maneder.

Det fremgar at AutoPASS-udstederen skal tillade at kunderne anvender deres brikke til at
kunne identificeres ved lokalaftaler hos operateren §9. Da udstedergodtgerelsen kun baseres
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pa antal passeringer og passeringsbelab, som vi opfatter det, far udstederen saledes ingen
kompensation herfor, men har en omkostning koblet til at administrere kundens aftale og brikke-
udstedelse. Vi anbefaler at der ses pa den model der findes i EasyGo samarbejdet i dag, hvor
der er taget hajde for denne situation og at der kompenseres herfor ved eksempelvist en arlig
fast afgift. Se dog ogsa kommentarerne vedragrende lokalaftaler.

Samme forhold gaelder for 'fritagspasseringer”, der star anfert i afsnit 3.8.2 i hgringsnotatet, her
fremgar at udsteder ikke har nogen andel i fritagspasseringer med undtagelse af at dennes brik-
ker anvendes til identifikation. Dermed har AutoPASS-udstederen ogsa i disse tilfaelde en om-
kostning til brikkeanskaffelse og aftaleadministration, hvor der ikke modtages nogen kompensa-
tion.

Lokalaftaler §9:

Det fremgar at kunden skal indga aftale direkte med operatgren for at opna rabat og ogsa skal
opkraeves via denne.

BroBizz A/S opkraever og administrerer i dag rabataftaler mv. for kunderne, hvor kunderne har
indgaet direkte aftale med operateren, derefter opkraeves kundens passeringer direkte via kun-
dens udsteder, som ogsa pa vegne af kunden, vedligeholder aftaledata mellem operater og ud-
steder derefter. Dette giver fordele for savel kunden (som kun behgver at opdatere sine aftalein-
formation ét sted) og for operat@ren, som automatisk far opdateret data og desuden ikke beha-
ver etablere et opkraevningssystem og forenkler aftaleadministrationen.

Autopass som "varemeerke” ("branding):
Vi har opfattet at navnet "AutoPass Samvirke” benyttes som begreb for netvaerket for betalings-
veje i Norge.

| dag anvendes AutoPass ogsa som navn og varemaerke for den norske "brikke”, der giver ad-
gang til AutoPass tjenesten. Det fremgar ikke af forskriften hvad der sker med de nuveerende
brikker i den sammenhaeng. Det kan dog lede til forvirring for kunderne om der er dette sam-
menfald i anvendelsen af AutoPass navnet, og til ugunst for udstedere der ikke er norske udste-
dere. Det bor saledes gares tydeligt for kunderne at ikke blot 'AutoPass’ brikken kan anvendes
som betalingsmiddel.
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